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東金商工会議所 行      【セミナー参加申込書】       FAX：0475-52-1105  

事 業 所 名 
 

T E L   F A X 
 

参 加 者 名  参 加 者 名 
 

※申込書にご記入頂きました個人情報は、適切な管理を図り、参加者名簿の作成および本講演会に関する連絡の目的のみ使用します。 

※新型コロナウィルス感染症対策を会場にて行いますが、参加者の方はマスクの着用をお願いいたします。 

東金商工会議所 ＴＥＬ０４７５－５２－１１０１ 
主催 東金商工会議所 商業部会・サービス業部会 

 

（伊那市商工会・飯島町商工会・宮田村商工会・中川村商工会） 

 

東金商工会館４Ｆ中ホール 

 

 

９月２２日（水）１４：００～１６：００ 

  

本セミナーは、大手企業の成功事例ではなく、講師自身が実際に客として体験した小さなお店の事例

やコンサルタントとしてサポートした８００店舗以上の事例、「地元客を集客する具体例」「実践的ノ

ウハウ」「明日から使えるネタ」などについてお話します。広告費をかけなくても、割引をしなくて

も、お金をかけずに地元顧客をファン客にする方法を学びます。ぜひ、自店の繁栄にご参加ください。 

○立地が悪くて集客できない 

〇商品には自信があるのに売れない 

〇値引きしてもお客様が来ない 

上久保
か み く ぼ

瑠美子
る み こ

氏

上久保
か み く ぼ

 瑠
る

美子
み こ

氏 

株式会社 i i 代表取締役 

1978 年、青森県十和田湖町生まれ。広告代理店の営業を経て、2005 年(株)ベンチャー・リンクに
入社。コンサルタントとして女性専用 30分フィットネス「Curves（カーブス）」の創業に携わる。
フランチャイズビジネスの事業展開、ノウハウ開発、ナレッジマネジメント（知的財産の共有と蓄積）、
700 店舗以上の事例を分析・研究などを行う。また、脳科学、心理学、NLP、コーチングを学び、独
自のセールスコミュニケーションを培う。2009 年、株式会社 i i 設立。豊富な飲食店での経験と、
得意の営業力を活かし、主にサービス業の集客サポート、売れる営業マン・販売員の育成をテーマに
全国各地で講演を行っている。 

会員:無料 非会員:3,000円 

下記申込書に必要事項をご記入の上 FAX、またはお電話にて９月１５日（水）までにお申込みください。 

★定員３０名に達し次第、申し込みを締め切りいたします（先着申し込み順）。 

（切り取らずにこのまま送信してください。） 

カーブスの創業に 

携わった講師が教える！ 

 オススメです!! 


